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UPLNY SEZNAM KRITERII PRO GARANCNi PRODUKT

K PRILOZE 4 INOVACE A DIGITALIZACE K DODATKU KE SMLOUVE
O FINANCOVANI A CESTNEMU PROHLASENI PRO UCELY ZARUKY
FINANCOVANI ZE STRANY EIF

KO6D | Kritéria zpUsobilosti Garan¢niho produktu OkamzZik splnéni

I. Kritéria Inovace

D21 o Klient ma v Umyslu vyuZit financovani poskytnuté podle smlouvy o financovani Datum podpisu smlouvy
k investovani do Inovace alespon jedné z nasledujicich oblasti: o financovani.
. Investice do vyraby, vyvoje nebo zavadeéni novych nebo podstatné vylepsenych:

(i) Produkt(, postupd, sluzeb; nebo
(i) Vyrobnich nebo dodacich metod; nebo

(iii) Ordanizacnich nebo procesnich inovaci véetné obchodnich modeld, které
jsou inovativni a kde existuje riziko technolodického nebo prdmyslového
nebo obchodniho nedspéchu, o ¢emZ svédci hodnoceni provedené externim
odbornikem; nebo

o Primarné k financovani investic do nehmotnych aktiv (véetné duSevniho vlastnictvi),
zejména tam, kde zasady pro poskytovani Gvérd a vymahani pohledavek nepfisuzuji
témto aktivdm hodnotu zajisténi.

D22 Klient je ,rychle rostouct podnik“ (R&lI-intensive enterprise), coZ je subjekt plsabici na trhu Datum podpisu smlouvy
po dobu kratsi nezZ 10 let od svého prvniho komercniho prodeje a s primeérnym anualizovanym | o financovani.

endogennim rdstem zameéstnancd nebo obratem vysSim nez 20 % rocné, po dobu tif let
a s deseti nebo vice zaméstnanci na zacatku sledovaného obdobi.

Klient musi mit vyznamny inovacni potencial nebo byt ,,R&I-podnikem naro¢nym na vyzkum
a inovace” (,R&I-intensive enterprise®), a to splnénim alespon jedné z nasledujicich podminek:

D24 ro¢ni naklady na vyzkum a inovace (“R&I”) klienta se rovnaji nebo prekracuji 20 % Castky Datum podpisu smlouvy
transakce s klientem podle poslednich financnich vykazd klienta za podminky, Ze klient o financovani.
prohlasi, Ze zvysi své vydaje na R&l alespon o ¢astku rovnajici se ¢astce transakce klienta;

ID25 klient se zavazuje vynaloZit ¢astku rovnajici se alespor 80 % Castky transakce s klientem Datum podpisu smlouvy
na ¢innosti v oblasti vjzkumu a inovaci (R&l), jak je uvedeno v jeho obchodnim planu, a zbytek | o financovani.
na naklady nezbytné k umoznéni téchto ¢innostT;

ID26 klientovi byly formalné udéleny granty, pUjcky nebo zaruky z evropskych programi podpory Datum podani Zadosti.
vyzkumu a inovaci nebo prostrednictvim jejich nastrojd financovani za poslednich tricet Sest
(36) mésict za podminky, Ze transakce s klientem nepokryje stejné naklady;

ID27 klientovi byla za poslednich tficet Sest (36) mésich udélena cena za vyzkum a vyvoj nebo Datum podani Zadosti.
inovace udélena instituci EU nebo organem EU;

D28 Klient zaredistroval alespon jedno technologické pravo (napriklad patent, uZitny vzor, pravo Datum podani Zadosti.
k prdmyslovému vzoru, topografii polovodicovych vyrobkd, dodatkové ochranné osvédéeni
pro lécivé pripravky nebo jiné vyrobky, pro které lze dodatkova ochranna osvédceni ziskat,
Slechtitelsky list rostlin nebo autorské pravo k software) za poslednich tficet Sest (36) mésicl
a G¢elem transakce s konecnym piijemcem je umoznit, pfimo ¢i nepiimo, pouZiti tohoto
technologického prava;
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ID29 Klient obdrZel investici za poslednich tficet Sest (36) mésicy od investora rizikového kapitalu Datum podani Zadosti.
nebo od podnikatelského andéla (Business angel), ktery je ¢lenem sité podnikatelskych
andéld; nebo je takovy investor rizikového kapitalu nebo podnikatelsky andél akcionafem nebo
spolec¢nikem klienta v dobé podani Zadosti klienta o financovani;

ID30 klient poZaduje investici rizikového financovani, kterd na zakladé obchodniho planu Datum podani Zadosti.
pripraveného s ohledem na vstup na novy produkt nebo deodraficky trh bude vy3si nez 50 %
jeho prdmérného ro¢niho obratu v prfedchozich 5 letech;

ID31 naklady na vyzkum a inovace klienta pfedstavuji alespori 10 % jeho celkovych provoznich Datum podani Zadosti.
nakladl alespori v jednom ze tifi let pfedchazejicich Zadosti klienta o financovani, nebo
v piipadé podniku bez jakékoli financni historie podle jeho aktualniho stavu Gcetni zaveérky;
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ID31.1 Klient je spolecnost se stfedni kapitalizaci (Small Mid-Cap) a jeho naklady na vyzkum a inovace | Datum podani Zadosti.
predstavuji:

() bud alespori 15 % svych celkovych provoznich nakladl alespori v jednom ze tifi let
predchazejicich Zadosti klienta o financovani; nebo

(b) alespori 10 % rocné z jeho celkovych provoznich nakladd béhem tfi let predchazejicich
Zadosti klienta o financovant;

ID32 Klient vynaloZil v poslednich tficeti Sesti (36) mésicich zpUdsobilé vydaje na vyzkum a inovace
v ramci obecnych podpdrnych opatreni schvalenych Komisi, jejichZ cilem je motivovat
spole¢nosti k investicim do vyzkumu a inovaci, za predpokladu, Ze:

@ transakce klienta pokryva dodatecné vydaje uvedené v obchodnim planu klienta a

(b) transakce klienta nepokryva tytéZ zpUsobilé naklady, které jiz byly podporeny vyse
uvedenymi opatfenimi;

Datum podani Z&dosti.

ID33 Klient byl v poslednich tficeti Sesti (36) mésicich oznacen jako inovativni spolecnost instituct
nebo organem EU a mdZe byt ovéren ze strany UniCredit Leasing CZ, a.s. a GCelem transakce
s klientem je udrZeni nebo dalsi rozvoj obchodni ¢innosti klienta.

Datum podani Zadosti.

1. Kritéria Digitalizace

Klient prohlasuje, Ze pouzije financni prostredky alespori pro jeden z nasledujicich Géeld:

ID34 Inovativni obchodni modely: Vyvoj novych obchodnich modeld prostfednictvim prijeti
a intedrace digitalnich technologii, napf. servitizace (pridani sluZeb k produktdm nebo dokonce
nahrazeni produktu sluzbou).

Datum podpisu smlouvy
o financovani.

ID35 Rizeni dodavatelského fetézce: Zavedeni nebo zdokonalent digitalizace v fizeni dodavatelského
fetézce, vCetné, ale nejen, sdileni obchodnich dat, fizeni zasob a monitorovani stavu, interakce
s dodavateli, zlepSovani sluzeb a G¢ast v integrovanych dodavatelskych Fetézcich s obchodnimi
partnery.

Datum podpisu smlouvy
o financovani.

ID36 Inovace produkti/sluZeb: VylepSovani stavajicich produktl nebo sluzeb vyuZivanim
digitalnich technolodii nebo jejich integraci do produktl a sluzeb a/nebo pfijetim nebo
integraci digditalnich technologii za G¢elem vyvoje novych produktd a sluZeb, véetné prechodu
na uhlikovou neutralitu.

Datum podpisu smlouvy
o financovani.

ID37 Vztahy se zakazniky: Integrace nebo vyuZiti digitalnich technologii v fizeni vztahU se
zakazniky, véetné vylepSenych systém( zpétné vazby od zakaznik( nebo moznosti dodani.

Datum podpisu smlouvy
o financovani.

hrozbam kybernetickych Gtokd, ochrana dat a soukromi.

ID38 Rozvoj podnikani: Rozvoj podnikani a ziskavani zakaznik prostrednictvim expanze na nové Datum podpisu smlouvy
trhy, geodrafické oblasti nebo zakazniky na zakladé pfijeti nebo integrace digitalnich o financovani.
technologil.

ID39 Kyberneticka bezpecnost/ochrana dat: Zvyseni bezpecnosti dat nebo odolnosti firmy proti Datum podpisu smlouvy

o financovani.

ID40 Interni procesy: Vylep3eni obchodnich procesd prostfednictvim integrace inovativnich
hlubokych technologii (jako je uméla inteligence, blockchain, drony a robotika, biotechnologie,
fotonika, elektronické pokrocilé materialy a kvantové vypocty) v provozech klienta.

Datum podpisu smlouvy
o financovani.

D41 Digitalni dovednosti, $koleni a zvySovani kvalifikace: Skoleni a zvy3ovéni dovednosti

v oblasti digitalnich dovednosti stavajicich pracovniki a zaméstnancu, nabor novych
pracovnikd s digitalnimi dovednostmi a rozvoj manaZerskych a obchodnich dovednosti
v digitalnim svété.

Datum podpisu smlouvy
o financovan.

D42 Digitalizacni podniky: Podpora poskytovatell sluZeb, ktefi umoZniuji a podporuji spolecnosti
v digitalizaci hodnotovych Fetézcl, pokud se tito poskytovatelé sluzeb zaméfuji prevazné
na poskytovani a prijimani digitalnich produktd a sluZeb.

Datum podpisu smlouvy
o financovani.




